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Articulo del mes

Estrategias de oratoria
aplicables a
la prueba pericial

| INTRODUCCION

Mugsira responsabiidad a la hora de elegir v
preparar convenientemente a un buan perito s
total. Dejar en manos de un profasional que no
estd acostumbrado a la tension de la Sala la
defensa de su informe puede considerarse una
imprudencia por nuesira parte. Y aungue el
paritc haya ido alguna vez o suela ir a defen-
der su informe ante el Jurgado, la estrategia
a seguir la marcaremas nosotros, siempra
respatando la veracidad de su informa.

A la hora de progoner vy preparar una pruaba
pericial las cuestiones mas imporianies son las
siguientes: gpor qué el Juez tiene qué creer
a nuestro perito ¥ no a los de la parte con-
traria? iPor qué ante dos peritos con igual
titulacidn y prestigio similar que deflenden
hechos y causas totalments contradicto-
rias, @l juez va a créer al que nosotros pro-

pongamos?

Hoy en dia, de poco le sirve al Abogado hacer una exposicién brillante si el
perito que ha aportado para lograr el convencimiento del Juez carece de
todo prestigio, su titulacion no es la idénea para defender los hechos
planteados en su estrategia procesal o, ain teniendo prestigio o titulacion,
no tiene la capacidad de conviccién y su informe carece de una credibilidad
mayor que la dal resto de los informes periciales aportados por las partes
contrarias. El objeto del presente articulo es facilitar una serie de consejos
priacticos para que el informe pericial aportado, consiga convencer al Jugz
de la viabilidad de la accién u oposicion planteada.

La respuesta @5 [ siguiente: el juer lenderd a
creer mas en nuestro penito si e cumplen i
mayoria de las siguientas pramisas:

« En primer lugar, nuesiro perito e lendrd que
causar una mejor primera impresién que &l
resto de los peritos. Se conseguird con ella
una resjor predesposicion de sus opinionss

= En segundo lugar tendrd que ser lo mas clars
y conciso posible. as decir, breve y praci
$0, para que @ juez comprenda las conclu-
giones de su informe va que, generalmente,
no tiene mucha idea sobre las cuastions bac-
nicas que s& astan ralando an al plaito.

= En lercer hugar, be tendra gue trasmitir al juez
una mayor credibilidad sobre todas los pun-
tos que defends en su nfomme.

= Y en cuarto lugar, lendrd que defemderse
mejor gque los peritos contrarios de los



ataques a su Informe por paria
de los Abogades conlranos.

FORMAS PARA
CONSEGUIR QUE
NUESTRO PERITO Y SU
INFORME SEA EL QUE

| MAS CONVENZA AL JUEZ]

A) Causar una major primars
imprasian que &l resto de los
peritos Intervinientes

&n @&l procaso

No sélo la cara, sing que la vest-
minla, la forma de andar, la forma
de dirigirse al Juez, forma ko que
denominamos el espejo del alma. La
prifmEra imprni;ﬁn qua nuastro
parito cause al juer serd buena o
mala, nunca newtra. En este punto,
tanba una veslimenta elegania (no
hace falla gque wvaya wvesilido de
Armani) Coamio enlrar con gesto ana-
b y rasmitiendo seguridad (no con
cara de pocos amepos) hard que &l
juez se sienta mas relajado y pradis-
puesta a escoucharle. En este punto
recuerdn coma un panto conbramno
efpazd a dingirse al juez con las
manos en los bolsilles; el resyltado
del pleiby del gue propuss al pearito
i o podais imaginar,

B) Exposicidn clara y concisa
del informe

Hablar 8 muchos jeeces recn sali-
dos de la Escusla Judicial de
Barcelona de problemas en la junta
de dilatacion de un edificio &3 como

>>> PARA SABER MAS

« Esfralegin do oralois préctics pars
Abogados, Julic Garcia Ramiraz.

Editonal Colax, 4 adicidn.
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hablaries en ofro idioma. Y no exage-
o absohdamente nada. Después da
haberse estudiado clentos de lemas
de memona, baslante Lenen con
aprander a relacionar hechos, prue-
bas y fundamentaciones juridicas,
como para también al inicio de su
carrera profesional enfender de
lodas las cuestiones técnicas sobre
la% quie wiersan muchos de los pleitos
a kst que se tienen que enfrentar,

Muchos de los que estdis leyvendo
estas lineas eslandis pansando quea
también 1o jueces que llevan
mechos anos de expeniancia tiene &l
mismo problema. Pero pienso real-
e qu aungue |0 engan, N &5
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CUATRO
HABILIDADES
2. ABOGADO
EFICAZ

« Las cuatro habilidades del Abogado

aficaz,

Editorial Ciolex, 3* edickin.

Julio Garcla Ramirez.

tan acusado como los juaces que
tienan poca experiencla, donde el
desconocimentd de aspectos bécni-
oo 85 mucho mas evidents.

La claridad a la hora de exponer
un tema técnico no es fhcil. Todos
los profesionales estamos acostum-
brados a un determinado vocabula-
ro vy, en bastanies Ocasiones,
damds por sentado que &l ntariocu-
tof entienda o que estamos dicen-
do. La mejor forma de qua meestio
petito consiga exponer de forma
clara sus conclusionas es sometar
5U BXpOsicion a un ajercicio previo
de comprensién. Congiste en lo
saguienbe: debaremcs lamar a cual-
quier compafero del despacho que
sepa lo menos posible del tema
objete de |a pancia. A confinuacion,
le diramos al perito que expongs sus
conclusiones de la forma mas clara
posibla. Si lo entende, habremos
consaguide sustancialments mees-
bro abjelivo, pero 5 no enliende lodo
o paria de sus conclusiones, debera
el perilo buscar oira forma méas clara
da exponeras, ulllizando un langua-
j& menos bécnico, mas comprensible
Y, sobre todo, a ravés de ejemplos
para, de dicho modao, facilitar la com-
prensiin de los aspectos mas técni-
oE y delerminanbes de su informe.
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222 Julio Garcia Ramirez

>>>

Los Abogados debemos preparar

convenientemente al perito en nuestros despachos y
deberemos explicarle como se desarrolla un
interrogatorio si no ha ido nunca a uno o,

si es experto, le deberemos advertir sohre

los probables ataques de la parte contraria <<<

C}) Transmisidn de credibilidad
de su informe

Una de las claves de la oralora es
avitar la contradiccidn de ko que
expone el orador con [as opincongs
del auditong, o 0 gue &% 10 Mismo,
que cuands ¢ orador angumente
alg @l audilono no plense jB50 SeTa
porque usied ko diga, yo o estoy de
aceerdo! Para intentar evitar o rmind-
mizar dichas contradicciones, al ora-
dor debe apoyar cada argumento
que exponga con evidenclas. FPor
ajampls: "mi opinidn s2 bBasa en o
esfudios de uno de los mejores léc-
micos de B malena qua és.." o “mi
trabape &5 wn reswmen de los meajo-
res manughes gue versan sobre ol
asunio, entra los que destacan...”

Pues bien, an &l caso de la prueba
pericial debe regir ¢l mismo método
para que el juez piense que lo que
dice el perls nd &5 SO0 S0 opinicn,
sino gue cada conclusidn que apor-
te estd basada en los mejores esiu-
diog, &n los megones trabajos publi-
cados en revistas o libros téonicos, o
an las mas influyentes opiniones de
log mepnes especalstas soboe la
malaria a peritar.

Seamos claros, no es lo mismo gue
un perite diga que la razén de un
dafio constructivg es por un deficien.
te matenal empléado. que obio pei-
b dliga ko mismo, pero que al final
afiada que su conclusitn viena ava-
lada por bos estudios del arquitects
. publicados en manual
siendo ésle uno de 95 Mayones pro=
fasionales de la arguileciura no S0
@ nivel nacional

A nuestro perito, por fanto, e
deberemas exigit que cada con-
clusién a la que llegue asté ava-
lada por datos, estadisticas o
testimonios de expertos qgue
acredilen una mayor objetividad
al informe.

D) Saber defenderse de los
“atagques’ de los Abogados
contrarios en Sala

La preparacion dé un buen informa
¥ SU exposicidn clara y concisa
puade no ser suficienta cuandao, el
Abogado contranie ealiza con
pencia un buen inlérrogatonio y
consigue poner nendoso al perito y
"obligarle” a decir cosas que ni

siguiera pansaba, o & que reco-
nozca el unico punto débdl de s
infarme

Em este punto los Absgados debe-
mos preparar convenientemanie
al perilo an nuestros despachos y
deberemos explicarie cémo s
desarrolla un interrogatorio si no
ha ide nunca a uno, o sl es exper-
to, le deberemos advertic sobrg
los probables ataques de la parie
canfiraria,

Paro preparares convenienieme.
te no significa que el penilo e sien-
te cormodamenta &n nuesiro desps-
cha y rasponda franguilaments a
lag pregunias que le hagamos del
informe. Preparar commectaments
significa obligar al perito a que
s& ponga de ple y realizar ¢l inte-
rrogatorio mas duro que poda-
mos. Implica, por tanto, gque &l
perito lo tene que pasar tan mal
en el despacho, que cuando vaya
al juzgado, la sensacidn de temer
$88 Manor gue cuando sa enfrants
a la importante responsabilidad de
defander con objetividad, credibdi-
dad vy conviccion su nforme en
Sala.

En ningin caso estoy ponlendo
de manifiesto que nuesiro perito
faltea a la verdad de lo viste &
cotejade. Sino gue =i lo ha o
colepado vy eslad seguio de kb qua
poné an su informe, debe demos-
trarlo y defendero con eficacia en
Sala,., ¥ nosolros podemcs y
dabamos contribuir a aelio. ||l




